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Joachim Spira

Mit unserer Analyse schaffen wir Klarbeit.
Und mit dieser Qualitit arbeiten wir
auch im Schadensfall.

98. ZAHLEN & FAKTEN >

Erfolgsquote unserer

: Einige Kennzahlen unseres seit 1984 am
Versicherungsanalysen

Markt titigen Unternehmens.



WERTE BRAUCHEN
SICHERHEIT.

DARUM EIN MAKLER > Kleine Ursache, grofSe
Wirkung. Damit kein bleibender hoher
Schaden daraus wird, gibt es Versicherun-
gen. Binsenweisheit? Klar. Aber: Das Thema
Versicherungen ist sehr komplex. Deshalb
ist es ratsam, materielle und immaterielle
Werte in die erfahrenen Hande eines unab-
hangigen Versicherungsmaklers zu legen. Er
spart Ihnen Zeit und Geld, indem er sich an
Threr Stelle um die Optimierung von Ver-
sicherung und Vorsorge kiimmert und im
Schadenstfall fiir die bestmogliche Abwick-
lung sorgt.

UND DARUM KLEIST & SPIRA > Wir kennen

den Versicherungsmarkt mit allen seinen

Maoglichkeiten und Stolpersteinen, konnen
Thren Bedarf und die Risiken einschitzen
und wissen, welche Versicherungsmodelle
fir Sie geeignet sind. Zur Absicherung Threr
Werte konnen wir auf das Portfolio von

ca. 100 Versicherungsgesellschaften zuriick-
greifen und ergidnzen dieses durch eigene
Deckungskonzepte. Gute Voraussetzungen
also, IThren Werten grofStmogliche Sicherheit
zu bieten und potenziellen Problemen zu
begegnen, bevor sie entstehen.

2.880 KUNDEN > So hoch ist Zahl derer, die
uns ihre Werte zur Absicherung anvertraut
haben. Und das tiber Jahre und Jahrzehnte.

11816

verwaltete
Versicherungsvertrige

abgewickelte
Schadensfdlle
pro Jabr

2880

Kunden

3 0 Jabre

Erfabrung



Ich freue mich immer, wenn mir Kunden
auch nach Jabren sagen: ,,Das war die
richtige Entscheidung.

Michael Kleist
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1. RISIKEN ERFASSEN 2. ANALYSE

Uberblick iiber bestehende Auswertung Ist-Zustand und
Versicherungen Versicherungsbedarf

v

3. INDIVIDUELL UNSETZEN

eigene Deckungskonzepte
und Branchenlosungen



MEHR IST WENIGER > Unser bestes Argument:
mehr Leistung fiir weniger Geld. Wir ver-
stehen uns als Sachverwalter in Threm
Sinne, der die Versicherungs- und Vorsorge-
konzepte am Markt zu einem guten Preis
an Sie weitergibt und Thren Versicherungs-
bestand kontinuierlich weiter betreut. Ihr
doppelter Vorteil: Mit oft deutlich geringe-
rem finanziellen Aufwand sorgen wir fur
einen besseren Schutz dessen, was Thnen
wichtig ist.

ERST ANALYSE > Basis unserer Leistung ist,
Thren Versicherungsbedarf zu eruieren
und den Ist-Zustand zu analysieren — stets
unter der MafSgabe branchenspezifischer
Anforderungen und Bediirfnisse. Davon
ausgehend, ermitteln wir Versicherungs-
moglichkeiten und schliefSen entsprechen-
de Vertrage unter den Aspekten Preis und
Leistung ab. So konnen die Versicherungs-

4. UBERPRUFEN & BETREUEN

Schadensbearbeitung,
Vertragsaktualisierungen etc.

KLARTEXT STATT
KLEINGEDRUCKTES.

pramien bei gleichbleibender oder sogar
besserer Leistung von Fall zu Fall um bis
zu 30 % reduziert werden — und das alles,
ohne Thnen unsere Leistung in Rechnung
zu stellen, da unsere Maklercourtage in den
Versicherungsbeitrigen beinhaltet ist.

DANN DIE OPTIMIERUNG — JAHR FUR JAHR > Mit
der Analyse und der Vermittlung neuer Ver-
trage ist es nicht getan. Unabhingig von der
garantierten Unterstiitzung im Schadensfall
betreuen wir Thren Vertragsbestand Jahr fur
Jahr weiter und passen ihn bei Bedarf an —
wenn es zum Beispiel neue Anforderungen
oder geanderte Gesetze empfehlenswert
bzw. erforderlich machen. Oder einfach,
wenn neue Versicherungsoptionen auf den
Markt kommen, die Thre Bedurfnisse besser
abdecken oder noch giinstigere Pramien bei
gleicher Leistung bieten.

So konnen Sie sich darauf konzentrieren,
was Sie am besten konnen: Unternehmer
sein.

< MASSGESCHNEIDERT

So konnen wir fiir alle Bediirfnisse
das passende Konzept anbieten.
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